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Beschreiben Sie unklor

Lassen Sie Ihr Gegenuber nicht wissen, tiber was Sie
wirklich sprechen. Schieben Sie etwas vor. Verschweigen
Sie Details. Vergessen Sie den Kontext. Verwenden Sie

komplexe Sprache, Fremdwérter, Abkirzungen und
Schachtelsatze.
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Verbergen Sie, wer Jie sind

Was soll niemand tber Sie wissen? Halten Sie es gut unter
der Decke, tauschen Sie mit viel Brimborium dartber
hinweg. Machen Sie sich ausreichend Gedanken, was
andere Uber Sie denken koénnten und pflegen Sie lhre
Fassade.
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Lassen, Jie offen,
wie Sie zueinander stehen

Sprechen Sie nie dartiber, wie Sie und Ihr
Gesprdchspartner zueinander stehen. Lassen Sie den
anderen im Unklaren, ob er hnen wichtig ist und ob
Sie ihm vertrauen.
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prechen dile nichl
g e iber Jhne Absichten

Lernen Sie die unklare Aufforderung. Verpacken Sie sie
gut, lassen Sie |hr Gegenuiber tber Ihre Absichten ratseln.
Meisterschaft haben Sie erreicht, wenn der andere denkt
,Was will er von mir? Was soll ich machen?* '*
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Verzerren Sie alles, was Sie hiren

Vollendung haben Sie erreicht, wenn Sie alles, was Sie
horen, durch Ihre eigenen Filter schicken.
. Sie wollen Tatsachen falsch verstehen?

Lassen Sie lhrer Kreativitdt keine Grenzen.

. Sie wollen in allem eine Aufforderung héren?
Handeln Sie immer sofort.
. Sie wollen die Motive des anderen moglichst falsch .

verstehen? Hinterfragen Sie jede Bemerkung,
werden Sie zum Hobby-Psychologen.

. Sie wollen lhre Beziehung in Frage stellen?
Suchen Sie in jeder kleinen Bemerkung
nach Kritik.
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